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oportunidades

Produtores de flores driblam o conturbado momento
economico do pais para crescer entre novos consumidores

Texto Viviane Taguchi * Fotos Valdemir Cunha, de Andradas (MG) e Holambra (SP)
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m Andradas, cidade que ficabemnadi-
visados Estados de Sao Paulo e Minas
Gerais, o administrador de empresas
Cristiano Fogaca, de 30 anos, ndo para
um minuto. Acorda bem cedo e ja val
para o computader vender seus pro-
dutos antecipadamente. Depois, corre para dar conta
das encomendas, ouvir seus funcionarios, ligar para
os parceiros e despachar as cargas. Tudo isso por-
que omes de abril fol otimo para s seus negocios,
a producéo derosas. "'Abrilbombou", diz ele. Fogaca
e proprietario do Sitio Bela Vista, onde se produzem
quase 11 milhtes de hastes de rosas de 250 varie-
dades diferentes por ano, em 7.8 hectares de estu-

fas instaladas. E todo dia ele aparece com umano

vidade. "Fechamos um contrato para fornecer rosas
para uma grande rede varejista, com distribuicio em
todo o pais’, comemora o produtor, “E estamos tra-
ballando naimportacio de algumas variedades de
ramincules e anémonas, que sao flores deinverna,”

Assim como Fogaca, seu vizinho e amigo de in-
fancia Anderson Esperanca, de 29 anos, tem gua-
ge a mesma ratina. No Vale das Flores, fazenda que
possui 5.8 hectares de estufas para cultivo de flores,
ele corre coma producdo dasalstromelias, flores de
origem andina queforam aperfeicoadas na Holanda
para comercializacao e hoje ccupam a segunda po-
sicAo no ranking das mais vendidas no pais, atras,
claro, dasrosas, gque ele tambem produz no Vale das
Flores. “E um mercado em constante crescimento
emudanca, por isso precisamos estar antenades a
tudo e usar a criatividade para nao perder oportu-
nidades preciosas", diz o jovem empreendedor. ''0
produtor tem de ter jogo de cintura para ser com-
petitivo nesse mercadp.”

0 entusiasmeo dos dois amigos e empreendedo-
res se deve aum fato unico: o setor de flores noBrasil
esta indo muito bem. Faz pelo menos dez anos que
aproducac e a valorizacao dos produtos da floricul
tura crescer), Dados do Instituto Brasileiro de Flo-
res ([braflor ) apentam que, em volume de produgdo,
o aumento anual tem sido entre 5% e 8% e, emvalor;
de 4% a 7%. Kees Schoenmaker, presidente doIbra-
flor. credita esse fato ao enriquecimento da classe
media e a mudanca de habitos de consumo, " A clas-
se media brasileira se empoderou & passou a com-
prar flores como agrado pessoal”, diz ele, que esti-
ma que mesmo neste ano, quando o pals atravessa
um momento delicado na economia. o setor cresce-
ra entre 8% e 10% emrelagdo a 2014, periodo em gue
movimentou RS 5,7 bilhdes. 'Tal-

Vez ate um pouce mais queisso.” Andkoas ¥
Segundo Schoenmalker, difi- e f,/_ -

culdades econtmicas generaliza-

das para o pais sempre represen- Folwrica

taram oportunidades para quem

produz flores. “E nm fato histori- b

co. Com as crises economicas, as Ea P

pessoas ficam mais em casa e por
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FLORES

COM A CRISE, AS PESSOAS FICAM MAISEM CASAE
COMPRAMFLORES PARA DECORAR O AMBIENTE

Heas
Schoenmaker, do
ihrafior, estima
crescimento entre
8% e W%
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issoquerem deixar olarmais bonito', afirma o exe-
cutivo. "As familias deixam de jantar fora, de viajar,
porgue esses gastos pesam bastante no bolso, mas
compram flores para deixar o ambiente mais agra-
davel, e ndo pesa tanto no orcamento. Ele lembra
que esse fenomeno aconteceu em fodas as crises
pelas quais o pals passow. “Faz 20, 30 anos gue isso
sempre acontece.”

O produtor Paulo Selbach, gaucheresponsavel por
implantar o polo produtor dellores na Serra dalbia
paba, no Ceara, em 1999, explica que, tedos os anoes,
& apartir do final do primieiro trimestre gue o consy
mo de flores aumenta no Brasil e quando os produ
tores podem comecar a estimar vendas. "Em janed
ro, 0 brasileiro term muitas contas a pagar. Tem IPVA,
IFTU, o material escolar. Em fevereirn, tem Carnaval,
mas, emmarco, tem o Dia Intermacional das Mulhe-
res. gue e muito bom para o setor. Naturalmente, o
meés de abril e o que sinaliza um aliviodas contas”, diz
ele; "A proximidade do Dia das Maes tambeir torna
o mercado muito receptivo para as flores. O calen-
dario citado por Selbach explica a correria dos pro-
dutores de Andradas. "0 consumo de fores e cultu

ral, e os brasileiros associam muito a compra de flo-
res com datas especials, Imas, aos poucos, isso esta
mudande’, afirma Fogaca

La vem a noiva

O comercio de flores no Brasil ainda € dominade
pelo setor de decoracio, que abocanha cerca de 60%
domercado; Numeros do Instituto Brasileiro de Ge-
ografia e Estatistica (IBGE) apontam que, em 2014,
1,052 milhdo de casamentos aconteceram no Bra-
sil, "Ouando vocé planeja uma festa de casamen-
to, mesmo com o orcamento apertado, a noiva nao
abre mdo da decoracao”, lembyra Cristiano Fogaca.,

‘E. nes=e nicho de mercade, ainda temos as forma-
turas, gue aumentaram muito nos ultimos anos, gra-
casaoboom dasuniversidades”, lemhbra Esperanca:
Para esse segmente, eles dizem que a grande de-
manda do momento € pela rosa branca. "A branca
representa 35% da demanda para decoracao, pois e
uma cor neutra, que combina com todas as outras
cores e enche o ambiente', lembra Esperanca, "Ha
pelo menos seis anos, a tendencia e essa.”

0 mercadeo funerario, que demanda os crisante-
maos, & osegunda comprador de flores do ranking,
com 15% das vendas, e o varejo s6 vem em seguida.

0 varejo e fortemente influenciado pelas datas es-
peciais: Dia Internacional das Mulheres, Dia das Maes,
MNamorados, daSecretaria, Finados e Natal. Isso pro-
voca uma sazonalidade muito grande no mercado’,
lernbra Fogaca Ele lembra que, noane passado, o Dia
Internacional das Mulheres caiu em um domingoe o
Dia dos Namorados coincldiu com o dia da abertu-
ra da Copa do Mundo, "Foimuito ruim para todos os
produtores de flores no Brasil."

Cores vibrantes

Histaricamente, nesses dias especiais, os con-
stmidores do varejo optavam por rosas vermelhas,
mas elas chegam a custar 50% mais que as outras,
porque seu custo de producao e mais elevado (as va-
riedades vermelhas sao0 mais sensiveis as pragas.
e asyariacoes de tons de vermelho influenciam o
mercado) “Entap, ademanda pelas amarelas e cor-
de-rosa esta aumentande', diz Fogaca. "Mesmo no
varejo, o consumidor brasileiro ainda € um pouco



conservador, ele gosta de cores vibrantes e [ortes,
enguanto na Europa o consumidor demanda tons
claros e mesclados e nde associa o.consumo as da-
tas especiais,” O produtor tambem acredita que is-
so pode comecar a mudar por aqui, ja que o contra-
to gue fechou com a rede vargjista é para o formeci-
mento de rosas mescladas.

Fara o Dia das Maes deste ano; que sera come-
morado em 10 de maio, Fogaca e Esperanca estimam
gue haja um acréscimo de 12% a15% nas vendas em
relacao aoano passado e um aumento de 5% no pre-
co. Paulo Selbach lembra que o consumidor gue ja

‘aprendeu" a comprar flores nao o deixa de fazer,
‘Mesmo neste momento delicado da economia. o
consumidor gue ja adquiriu o habitotemn o desejo de
continuar comprando,”

Segundo o Ibraflor, durante todo o ano passado. o
brasileiro consumiu RS 26 per capita ao ano em flo-
res.!'Na Europa. esse valor pode até triplicar”, lembra
Schoenmaker, do [braflor. "Mas o consumo no varejo
esta aumentando bastante, Hoje, por exemplo, vocé
pode comprar flores que tém uma durabilidade mui-
tomaior em qualquer supermercado, e isso abranda
a sazonalidade das datas especiais.”

Aposta em tecnologia

Aestrategia gque vem sendoutilizada pelos produ-
tores de Andradas, que cometrcializam a maior par-
te de sua producao na Cooperativa de Flaricultores
{Cooperflora) de Holambra (SP), @ travar as vendas
antecipadas pela internet. “As 7 horas da manhs,
ofertamos virtualmente, de acordo com aquilo que
foi colhido no dia, e fechamos as vendas de forma
antecipada. Assim. evitamos desperdicios”, explica
Fogaca Haum meés, Esperanca, que tambem vende
antecipadamente pela web, aderiu aum aplicativono

Voceé sabe como prolongar a vida

de suas rosas?

As rosads sdo sensiveis e, por Isso, olguns cuidados espediais
sao fundamentals para prolongar a vido da flor

MATERIAL

Usesempre atesourade

podaou faca sem serra
Astesouras comuns e facas serri-
Ihadas machucam a planta duran-
teocorte da haste, expondo a flor
as bacterias
0 corte nahaste deve serde 3cm
e de farma diagonal.
D vaso escolhido para colocar as
flores deve ser lavado comagua e
detergente antes de serusado. B
inthcado colocar asrosas hos de vi-
dro, transparentes, pols eles per
mitem ver quando a agua ficaturva
€ precisa ser trocaca, Apos o uso,
0% vasos devem ser novamente la-
vados com agua e dotergente:

CUIDADOS COM

A AGUA

A agua e um excelente
local para o desenvolvimenta de
bacterlas. Para evitar que elas se
proliferem muito rapido, adicae
utilizar um conservante. D produ-
to termum alimento para as flores,
A suleira pode “entupli” o caule da
rosa e comprometer a absorgan.
MNdo delxe as folhas das hastes em
contato com aagua. Elas tambem
favarecem a proliferacao das bac-
terias. Tire as folhas,
AL rosas preferem aagua gelada,
mas a0 € preciso colocar gelo no
vaso. Nao fara diferenca

CONSERVANTES

Mas fioriculturas oucasas

especlalizadas, & possivel
Comprar conservantes proprios e
prontos paraserusados Estes |3
vém com alimentos para as flores.
MNesse caso, e soseguiras instru-
coes daembalagem para mistu
rar eusar.
Em casa. tambem epossivel fa-
rer conservantes, Em 1litro de
agua, misture 1 colherdechade
dguasanitariae meia colher de
chade acicar, Se preferir, no lugar
da agua sanitaria, cologue vinagre
branco. O acucar forneceraener-
gia para a planta, mas lembre-se
de colocar sempre na medida,

AMBIENTE

Escolher olugar ondeo

vaso sera colocado tam-
bem e muito importante; nunca
deixe as flores proximas as frutas,
pois efas soltam um gas chamado
etileno, que @ prejudicial asrosas.
Ele deixa as petalas amareladas e
enveihece aflor,
Vento e sol tambem s3o inimigos.
Nao molhe as flores, pols isso pode
gerar mofo nas petalas.
A temperatura do amblente & fun-
damental. As rosas duram mais
quando expostas atemperaturas
baixas, entre 10°C & 20°C. O calor
acelera o fimdas flores novaso,
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FLORES

A FALTA DE CHUVAS PROMOVEU ALTISSIMOS
INVESTIMENTOS EM SISTEMAS DE IRRIGACAO

celular. A tecnologia nos permite otimizar a colheita

Anderson Esperanca

enire as rosas e atender a demanda com mais qualidade”, afirma

brancas prederidas Tantp no Vale das Flores como no Sitio Bela Vis-

o seftor de

decoracicadieita, Lo A colheita comeca cedo, por volta de 6 horas. No

as alstronmiclias verdn, ndo hd descanso em nenhuimn dia da semana,
inas, no inverns, as baixas temperaturas da regiao
permitemn [olgar aos dominges, Por dia, sdo colhi-
das cerca de 300 duzias de rosas por hectare e, para
dar conta dorecado. e preciso que eles mantenham,
em media, 12 funcionarios por hectare na ativa. "E
ai gue moraum grande problema: a falta de mao de
obra’”, lamenta Esperanca. Para driblar o problema,

Qutros niumeros - Vendas

i {embithdes dereqis)
Produtores: 8248 :

6,2°

Pontos de venda (varejo): 21124

Consumo per capita/ana: RS 26,68

Area cultivada: 14,992 hectares : 57
Meédadaspropriedades: 18hectare 45
Especies produzidas: 350

Variedades:acima de 3 mil |

Centrais de atacado: 60

Empresas atacadistas: 360

2003020104 2005

Eoatec lbrafoc (institute Beasilving de For e H Eqrimativy
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eles afirmam que valorizam o5 salarios. Uma florista
ganhacercade R5900aRS 1.000 mensais, valor su-
perior aos praticados no comercio naregiao. "Senao
oferecermos esse incentivo, nao aparece ninguemn.”
Atualmente, o custo de producao meédio dasrosas
giraem torno de RS 0.45 por haste e o das alstrome-
lias em RS 0,35, Para o futuro. os produtores estu-
dam apostar cada vez mais em tecnologias. Fogaca
atualmente esta investindo RS 2.5 milhoes em es-
tufas mais modernas eEsperanca investe em mais
reservatorios de captacio de dguada chuva. Ambaos
produzem 100% dasflores comaguada chuva, " Apro-
veitames cada gota de dgua paraminimizar os cus-
tos de producao e preservar as nascentes', diz ele.
A irrigacao dentro das estufas é por golejamento.
Tales Lupermni, engenheiro agricola da Terra Mo-
Ihada, de Holambra (SP), explica que esse tipo de
sistema economiza 70% mais agua em comparacac
aos sistemas demicroaspersao, A crise gerada pe-
la falta de 4gua movimentou fortemente o mercado
deirrigacao por gotejamento no ano passado e esta
havendo investimentos altissimos nessa area” diz
ele. “Tambeém ha alguns produtores pesquisando
sistemas de irrigacao por inundacao para o cultivo
de flores em vasos, um metodo gue chegaa ser 90%
mais econdmico que o gotejamento, mas ainda é ce-
do para analisarmos a viabilidade desses sistemas;
guesdo comuns nos EUA e na Europa.” =



